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Foto: Aurum

Das Berater-Team (von links) Ines Caspar, Mario Eichenauer und die Geschéaftsfiihrer Ralf Scheuer und Manfred Schnell. Rechts im Bild:

Assistentin Karin Dol

Mit absoluter Transparenz

Leistungsangebot auf vier Saulen

«Wir verstehen uns als bankunabhdngiger
Spezialist rund um das Thema Vermdgen”,
sagt Ralf Scheuer, der seit Sommer als zwei-
ter Geschaftsfiihrer der Aurum Vermdgens-
management GmbH in Alsfeld tatig ist.
«Damit meine ich, dass wir unsere Mandan-
ten und deren Vermdgen aufgrund unserer
Expertise maBgeschneidert betreuen und
hierbei nicht nur unseren Fokus auf die
Geldanlagen richten. Denn eine optimale
Losung ist letztlich das Ergebnis unserer
Beratung als vertrauensvoller Sparringspart-
ner, der aktiv weitere, bisher unberiicksich-
tigte Aspekte einbringt und hierdurch Mehr-
werte stiftet oder Risiken reduziert.”

Der Finanzspezialist ist seit knapp finf
Jahren am Markt und wéchst stetig. Ziel ist es,
den Mandanten (vermogende Privatkunden,
Unternehmen, Unternehmer) individuell
abgestimmte Vermogensstrategien zu ermog-
lichen - frei von jeglichen Institutsvorgaben
und Anbieterinteressen. ,Wir wahren die
Interessen unserer Mandanten, picken fir
sie aus allen Anlagemdoglichkeiten unter
objektiven Kriterien die passenden Rosinen
heraus*®, betont Geschéftsfithrer Scheuer.

Dieses Vorhaben war damals auch der

Grund gewesen, warum sich Firmengriinder
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Manfred Schnell mit Aurum selbststindig
machte. Vierzig Jahre hatte der Banker in
unterschiedlichen Geldinstituten als Berater
und Fihrungskraft gearbeitet. An der Selbst-
standigkeit reizte ihn, seinen Kunden ein
unbegrenztes und erlesenes Angebot vorstel-
len zu kénnen. Er und sein mittlerweile vier-
kopfiges Team - Bankkaufleute, Wertpapier-
spezialisten, Vermogensnachfolgeplaner und
Testamentsvollstrecker - betonen, dass sie
unabhdngig entscheiden und handeln.
,Unsere Leistungen fufen auf vier Siu-
len®, sagt Scheuer und fasst diese kurz zusam-
men: ,Erstens, einem Angebot fir Selbstent-
scheider, die lediglich die besonders kosten-
gunstige Abwicklung des Auftrages an
Aurum Ubertragen, aber im Gegensatz zu
einer Direktbank bei Bedarf stets auf einen
personlich bekannten Ansprechpartner vor
Ort zurlckgreifen konnen. Zweitens, der
individuellen und bankunabhédngigen Ver-
mogensberatung und Finanzplanung, drit-
tens, der unter anderem mehrfach ausge-
zeichneten Vermogensverwaltung; und vier-
tens, dem Private Office, welches quasi einem
Privatsekretariat gleichkommt und den Kun-
den von allen administrativen Arbeiten rund
um die Kontrolle und Steuerung seiner

gesamten Vermogensteile entlastet. Auch

Spezialleistungen wie die Vermdgensnach-
folgeplanung und Testamentsvollstreckung
wiirden zu den Leistungen zéhlen.

LUnter Beratung verstehen wir, eine Auf-
gabe oder ein Problem mdglichst schnell zu
16sen. Unser Anspruch ist dabei aber, stets die
bestmogliche, interessewahrende Losung zu
finden, und das kaufménnisch sinnvoll fiir
alle beteiligten Partner”, erkldrt Schnell.
Unterstiitzt wird Aurum von einem Experten-
netzwerk, zu denen Steuerberater, Rechtsan-
walt, Versicherungsmakler und auch Finan-
zierungsmakler gehoren. ,Dartiber hinaus
arbeiten wir mit Blick auf die Einlagensiche-
rung ausschliefllich mit namhaften, bonitats-
starken und BaFin-tiberwachten Depotbanken
zusammen. Die Kundengelder laufen auf
deren jeweiligen Namen und sind selbstver-
stdndlich stets getrennt von unserem Firmen-
vermogen.“ Die Verfligungsgewalt verbleibe
ausschlieflich bei ihren Mandanten. Repor-
tings sowie ein optionaler Onlinezugang zu
einem persdnlichen Vermdégenscockpit

gewihrleisteten maximale Transparenz. W
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